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VISUAL MERCHANDISING:
TECNICAS DE VITRINAJE Y
EXHIBICION ATRACTIVA

Impartido por: Capacitaciones GoCursos Spa

Modalidad Reunién con Relator Incluye : : : : : : : :
Presencial/Elearning Costo O Diploma y Certificado. « « « «
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gol Objetivo general

Desarrollar competencias para planificar, disefiar e implementar vitrinas
y espacios de exhibicién atractivos, utilizando técnicas de composicién
visual, iluminacién, color y presentacion de productos que favorezcan la
atencién del cliente y potencien la experiencia de compra.

@ Objetivos especificos

e Aplicar principios de composicién visual, color, equilibrio y
jerarquia para crear exhibiciones atractivas y coherentes.

e Disefar vitrinas considerando el producto, publico objetivo,
temporada, concepto comercial y recorrido visual del cliente.

e Implementar técnicas de montaje, iluminacién y presentaciéon de
productos orientadas a destacar atributos y aumentar el impacto
comercial de la exhibicién.
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ONLINE ONLINE EN VIVO PRESENCIAL
Clases asincrénicas, Clases remotas en vivo, Asiste fisicamente a las
entregandote la libertad donde profesor y clases, en nuestras
de estudiar en el alumnos se conectan e salas o en las propias
momento y lugar que ti  interactlan en tiempo dependencias del
decidas. real, en una fechay cliente.

horario establecido
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Temario del curso:

Médulo 1

Fundamentos del Visual Merchandising y el
vitrinaje

Contenidos:

Conceptos y objetivos del Visual
Merchandising.

Importancia de la vitrina como herramienta
de comunicacién comercial.

Principios de atraccién y atencién visual del
cliente.

Identificacién del publico objetivo y sus
preferencias.

Elementos que influyen en una exhibicién
atractiva.

Actividad Practica: Andlisis visual de una
vitrina e identificacién de sus principales
elementos de atraccion.

Moédulo 2

Principios de composicién y disefio de vitrinas
Contenidos:

Principios de equilibrio, proporcién y armonia
visual.

Jerarquia y puntos focales dentro de la vitrina.

Distribucién y organizacién de los productos.
Uso de lineas, formas, volimenes y espacios.
Creacidn de recorridos visuales para dirigir la
atencién del cliente.

Actividad Practica: Disefio de una propuesta
de distribucién de productos aplicando
principios de composicién visual.

Médulo 3

Uso del color, tematica y concepto visual
Contenidos:

Psicologia y significado comercial de los
colores.

Seleccién de paletas cromaticas para vitrinas.

Combinacién de colores y generacién de
contrastes.

Creacién de conceptos y teméticas para
campafas de exhibicion.

Coherencia entre identidad de marca,
producto y vitrina.

Actividad Practica: Desarrollo de un concepto
de vitrina utilizando una paleta de colores y
tematica comercial definida.

Médulo 4

Técnicas de exhibicién y presentacién de
productos

Contenidos:

Técnicas de agrupacién y presentacién de
productos.

Creacién de focos de atencién mediante
productos destacados.

Uso de maniquies, soportes, mobiliario y
elementos decorativos.

Presentacién segun tipo de producto y
temporada.

Rotacién y renovacién de exhibiciones.
Actividad Practica: Elaboracién de una
propuesta de exhibicién para una vitrina
comercial considerando producto, temporada
y publico objetivo.

Médulo 5

lluminacién y elementos visuales de impacto
Contenidos:

Importancia de la iluminacion en la exhibicién
comercial.

Tipos de iluminacién y su aplicacién en
vitrinas.

Direccién de la luz y creacién de puntos
focales.

Uso de gréficas, textos, sefialética y
elementos decorativos.

Errores frecuentes que reducen el impacto
visual de una vitrina.

Actividad Practica: Disefio de una propuesta
de iluminacién y elementos visuales para
destacar productos especificos dentro de una
vitrina.

y mucho mas...
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Datos del Organismo Capacitador:

Nombre Empresa OTEC: Capacitaciones GoCursos SPA

Rut: 77919346-2

Giro: Servicio de Capacitaciones

Direccidn Irarrazaval 690 Nufioa Santiago de Chile
Cuenta Bancaria Cuenta Corriente 95466877 Banco Santander
Email: contacto@gocursos.cl
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